CHECKLIST PLAN DE ACCION

LA BRUJULA PARA FACTURAR
2KE AL MES COMO ENTRENADOR

ONLINE

FACTURA CON ESTE SISTEMA 2.000€/MES

Hacer un Excel de
métricas de atraccion
de clientes:

Llamadas
propuestas
Llamadas agendadas
Llamadas realizadas
e [lamadas cerradas
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Establecer tu ritual de
gestion de clientes: 5

e Cuantos dias a la semana
y en gué momentos
respondes dudas
e Qué dias haces/ajustas
planificaciones y qué dias
haces feedbacks
Hacer un minimo

—

de 7 contenidos a 7
7 oo
rlw?" sren:nar_kjancgn Ila e Hacer y utilizar
Abrir al menos Ico?we?;el\%ongsas P carpeta Drive de
30 nuevas lamadas y P microtestimonios
o 7
Hab|al’ a tOdOS |OS Conversa,C|OneS - d Hacer un
contactos Online al dia e Checklist de
e WhatsApp 7 gestion de
e Redes sociales -7 clientes
Hacer tu agenda con &~ : :
_ -7 Dar bienvenida a
30 horas a la semana _ - toda persona que
de trabajo _
J - entra en tu
e Planificaciones (nuevas P A g | ecosistema
+ ajustes) - gen ar8a
o Feedbacks - Menos
e Resolucion de dudas -7 re: llamadas a la
ot g Hablar a contactos fisicos semana
clientes - < (GYM, trabajo, eventos...)
e + MKT de Atraccion 7
7
P Precio y
7 pagquetizado Unico
- (no hay opcidn a pago en cuotas

-~ y solo hay un producto)

’e

e

Cuando llegues a 10
clientes empezar a invertir
en publicidad (presupuesto - -~
60-200 euros/mes) _ -

Establecer tu ritual
exitoso de contenido:

1 Directo Semanal con
Nombre especifico

7 contenidos verticales a la
semana y subirlos a (IG,
TikTok y Youtube)

1 cajita de preguntas
semanal

Al menos 5 conjuntos de
stories a la semana
(Storyselling + CTA a MD)

_ —



CHECKLIST PLAN DE ACCION )

LA BRUJULA PARA FACTURAR
bKE AL MES COMO ENTRENADOR e

entrega (FAQ, Onboarding e Realizar
pregrabado, etc) e entrevistas a
e clientes que
UNLINE e superan los 3
-7 meses contigo
FACTURA CON ESTE SISTEMA 5.000€/MES -7

Aumentar publicidad o
(presupuesto 200- e
1000 euros/mes) e
e
P 7
7 - g
&-----" Ofrecer
- renovaciones
e semestrales
Optimizar tu agenda g - {
con 40 horas a la ad D
semana de trabajo A Agendar
(Gestion + Atraccion): 7 al menos 20
Al llamadas a la
o semana
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